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CRECIMIENTO PERSONAL
A TRAVÉS DE LA VENTA DIRECTA

MÁS DEL 75% DE LOS PARTICIPANTES 
EN LA ENCUESTA MENCIONARON UN CRECIMIENTO EN:

Pensamiento 
crítico

Resolución 
de problemas

Gestión 
del tiempo

Toma de 
decisiones

Gestión
del estrés

Hablar
en público

Espíritu 
emprendedor

Gestión 
de las finanzas

POR QUÉ ELEGIR 
LA VENTA DIRECTA

DESARROLLO PERSONAL

Esta es una de las principales razones para 
emprender en la venta directa.

COMPRAR PRODUCTOS CON DESCUENTO

4 de cada 5 mujeres que participan en la venta 
directa mencionan esta motivación.

FLEXIBILIDAD E INDEPENDENCIA

La venta directa ofrece la libertad de elegir cuándo, 
dónde y cómo trabajar. 

VENTA DIRECTA:
UN CAMINO UNIVERSAL PARA EL DESARROLLO

DE COMPETENCIAS PROFESIONALES

3 DE CADA 4
personas dedicadas a la venta directa afirman que la 
experiencia mejoró sus competencias comerciales y 

profesionales, incluso en sus otros trabajos.

Los beneficios se mantienen constantes entre:

Vendedores 
urbanos 
y rurales

Recién 
llegados 

y veteranos

Milenials 
y otras 

generaciones

Fuente: Professional and Personal Benefits of a Direct Selling Experience Fuente: Professional and Personal Benefits of a Direct Selling Experience

Fuente: Professional and Personal Benefits of a Direct Selling Experience


