Publicación 3

El equipo de ventas de [TU EMPRESA] está compuesto por personas con distinta formación y distintos orígenes y experiencias, pero todos compartimos  un objetivo y un beneficio común: el crecimiento personal y profesional.
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personas dedicadas a la venta directa afirman que la
experiencia mejoré sus competencias comerciales y
profesionales, incluso en sus otros trabajos.

Los beneficios se mantienen constantes entre:

Vendedores Recién Milenials
urbanos y llegados y y otras
rurales veteranos generaciones
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