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 ¡Es muy gratificante ser parte de un canal que no se limita a crear empresas, sino que también desarrolla competencias importantes para la vida!
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“Los estudios revelan que muchos graduados ingresan
al mundo laboral con sélidos conocimientos técnicos,
pero sin competencias interpersonales esenciales, como
la comunicacién, el trabajo en equipo, el penzamiento

critico y la resolucién de problemas.

Nuestro informe indica que la venta directa contribuye a

superar esta brecha y proporciona experiencia del mundo
icas

real en este tipo de competencias interpersonales ba

que son muy valoradas en el mundo laboral actual”.

Dr. Robert A. Peterson

Universidad de Texas





